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Si te interesa aprender a
4

% Tomar decisiones en la gestion del comercio internacional y
planificar y priorizar el trabajo.

7 Adquirir una perspectiva internacional de la actividad comercial
de la empresa.

7 Comunicarte verbalmente en una lengua extranjera, tanto
dentro como fuera de una organizacion.

% Trabajar en estructura de equipo internacional.

7 Desenvolverte en un entorno multicultural.
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Ven a estudiar Comercio Internacional
a la Universidad de Ledn




PLAN DE ESTUDIOS

Formamos profesionales capaces de
analizar los mercados internacionales, de planificar y
asumir tareas de responsabilidad en la actividad
internacional, en especial su comercio exterior, y de
evaluar las capacidades de la empresa para asumir un
proceso de internacionalizacion.
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Qué te ofrecemos
» Aprendizaje de dos lenguas extranjeras en el dmbito

econémico-empresarial.

« Estancia obligatoria en un centro de estudios econdémicos
y/o empresariales de una universidad extranjera.

« Conocimientos técnicos actualizados relacionados con
el comercio internacional.

« Formacion orientada a la creatividad, a la innovacién y a
los conocimientos tecnoldgicos préacticos.

« Posibilidad de completar tu formacion curricular en
organizaciones internacionales.

» Programas de movilidad nacional e internacional
(Alemania, Finlandia, Francia, ltalia, Portugal, Reino Unido, Estados
Unidos, México y Brasil, entre otros).

Unico Grado oficial de Comercio Internacional
en la Comunidad de Castilla y Ledn.

Salidas profesionales

« Sector empresarial lucrativo (empresas agroalimentarias, industriales y de servicios):

departamentos comerciales, departamentos de exportacién/internacionalizacion de
empresas privadas y/o publicas « Sector piblico nacional y regional: organismos
promotores de la internacionalizacién de la empresa y del comercio exterior » Sector
empresarial no lucrativo: cdmaras de comercio, industria y navegacion, asociaciones
empresariales y patronales ¢ Sector financiero: unidades de negocio internacional en
bancos y entidades financieras » Sector servicios a la empresa: empresas
intermediarias en el comercio internacional, agencias comerciales, empresas
consignatarias, agencias de aduanas, etc ¢ Profesién libre: consultoria en comercio
exterior e internacionalizacién de la empresa.

Este folleto tiene caracter informativo y puede sufrir pequefias modificaciones



PRIMER CURSO

Primer semestre ECTS
Macroeconomia 6
Contabilidad Financiera 6
Inglés | 6
Mateméticas Aplicadas a la Empresa 6
Fundamentos de Administracién de Empresas 6
Segundo semestre ECTS
Microeconomia ($)
Gestién Financiera (&)
Informética Aplicada a la Empresa 6
Régimen Juridico del Mercado (&)
Estadistica | 6

SEGUNDO CURSO

Primer semestre ECTS
Derecho de los Negocios Internacionales ($)
Inglés Il 6
Marketing Internacional 6
Normas Internacionales de Contabilidad (S
Francés | 6

Segundo semestre ECTS

Direccion de Recursos Humanos

Direccién de Ventas y Gestidn de Precios

Estadistica Il

Régimen Juridico Nacional e Internacional de
Derecho del Trabajo
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Teoria y Politica del Comercio Internacional

TERCER CURSO

Primer semestre ECTS

Francés II

Inglés Il

Investigacion de Mercados Internacionales

Optativa 1

Optativa 2
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Segundo semestre ECTS

Analisis de Estados Financieros

Direccion Internacional de la Empresa

Economia e Integraciéon Europea

Finanzas Internacionales |

Logistica y Gestion de Canales
de Comercializacion
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CUARTO CURSO

Primer semestre

Fiscalidad Nacional e Internacional de la Empresa 6
Francés |l 6
Gestion del Comercio Internacional y Electronico 6
Inglés IV 6
Marketing Cross-Cultural 6
Segundo semestre ECTS
Optativa 3 6
Optativa 4 9
Optativa 5 6
Practicas Externas en Empresas(*) maximo 2
Trabajo Fin de Grado 12
Créditos Cuarto Curso 60

* Los alumnos que no realicen las practicas deben cursar dos optativas de 6
créditos cada una.

Optativas

OPTATIVAS TERCERO

« Politica de Comunicacion Comercial >6
» Comportamiento del Consumidor >6
« Economia Mundial y su Organizacion >6
« Finanzas Internacionales || >6
OPTATIVAS CUARTO

« Estrategias de Comunicacion Comercial: Redaccion y Traduccién ---------- >6
 Gestion Bancaria >6
» Marketing Industrial y de Servicios >6
 Negociacion Empresarial >6
» Combinacién de Negocios Internacionales y Consolidacion ---------------- >6
« Técnicas de Control de la Gestién Comercial >6
« Sistema Juridico e Institucional del Comercio Internacional ---------------- >6
e Précticas | >6

« Practicas Il >6



Universidad de Le6n
Unidad de Acceso

Edificio EGA, Campus de Vegazana s/n 24071 Le6n
Tel: 987 291400

Fax.: 987 291616

www.unileon.es/estudiantes

acceso@unileon.es

Facultad de Ciencias Econémicas y Empresariales
Campus Vegazana s/n 24071 Le6n
Tel: 987 291701 (Conserjeria)

/ 987 291 424 (Administracién)
Fax.. 987 291702

economicas.unileon.es

feeadm@unileon.es

unileon.es
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