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DISENO Y GESTION DE PROYECTOS D

FASE 1 — Diagnéstico y decision
(Estamos preparados para exportar?

e Analisis de empresa y capacidades

e Diagnostico financiero y operativo

e Definicién de objetivos internacionales
e Decisidn estratégica: GO/ NO GO

FASE 2 — Seleccion de mercado y mog
¢Donde y como entrar?
e Seleccion de mercado objetivo
e |nteligencia de mercado
e Eleccion de canal (distribuidor,
Busqueda y validacién de socio

FASE 3 — Diseiio operativo

¢Como ganar dinero fuera?

e Propuesta de valor internacional

e Pricing export

e |ogistica e Incoterms

e Documentacion y aduanas

e Medios de cobro

e Gestion de riesgos FASE 4 — Ejecucion real

¢COmo empezar ya?

e Plan de arranque (primeros 90 dia
e Negociacion internacional

? e KPIsy cuadro de mando

e Toma de decisiones y escalado

@ 987 22 44 00 @ bdiez@camaraleon.com
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